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25 VFG-Mitglieder besuchen TrendWerk bei PPG Coatings Deutschland

Ende Mdrz hat bei der PPG Coatings
Deutschland GmbH eine VFG-Businessbirse
stattgefunden. 25 Teilnehmer von 46 Mit-
gliedern des Verbundes Farbe und Gestal-
tung, Hilden, waren ins Sigma Coatings-
Schulungszentrum ,, TrendWerk“ gekommen.

»Bedenkt man, wie es hier noch vor zwei
Jahren aussah, ist uns ein echter Meilenstein
gelungen®, so Guido Cruysen, Geschiftsbe-
reichsleiter Baufarben der PPG Coatings
Deutschland GmbH bei der Vorstellung des
neuen Sigma Coatings TrendWerk. Das neue
Schulungszentrum des Bochumer Baufarben-
anbieters entstand innerhalb einer 1,5 Jahre
andauernden Umbauphase an der Stelle, wo
einst samtliche Werkstonungen vorgenom-
men wurden. Auf einer Fliche von 1.200
Quadratmeter werden nunmehr seit Herbst
letzten )Jahres regelméafiig praxisnahe Schu-
lungen angeboten. Neben einem grofien Vor-
tragsraum ist das Herzstiick des TrendWerks
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die TrendWerkstatt, in der
alle Beschichtungen inklusi-
ve samtlicher Auftragsarten
»durchgespielt* werden kén-
nen. Insbesondere die neue,
VOC-2010-konforme Farben-
und Lackgeneration sei hier-
bei von gréfitem Interesse,
wie Wolfgang Hoffmann, Tech-
nischer Leiter Bereich Bau-
farben, weif3: ,,In unserem al-
ten Schulungszentrum konn-
ten wir platzbedingt nur
Theorie vermitteln. Dies ist
jetzt zum Gliick anders.”
Davon konnten sich auch die Teilnehmer
der VFG-Businessbdrse iliberzeugen. Diese
regelmdBig stattfindenden Veranstaltungen
wollen Plattform fiir konstruktive Gespriche
zwischen den Mitgliedern und den Industrie-
partnern der VFG sein. Die Besonderheit:
Entscheider beider Seiten wiirden hier an
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Das neue Sigma Coatings TrendWerk bietet reichlich Platz.

einem Tisch sitzen, so VFG-Geschiftsfiihrer
Uwe Bergmann. ,,In unserer Rolle als Makler
ermoglichen wir es unseren Lieferanten, sich
und ihre Produkte personlich unseren Mit-
gliedern vorzustellen. Anders herum kénnen
unsere Mitglieder, neue Industriepartner und
deren Ziele kennenlernen.* ! RED
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GroBhandler Miller-Bremer in Bonn erganzt sein Sortiment

Zu einem Parkettshowtag hat Miiller-Bremer
im Mérz nach Bonn eingeladen. Rund fiinfzig
Teilnehmer kamen, um das neue Komplettpa-
ket fiir Parkett- und Bodenleger zu sehen.

Der Parkett-Profihdndler Miiller-Bremer hat
sich auf ein Segment im Bodenlegerhandwerk
spezialisiert, um sich fiir die Zukunft zu riis-
ten, wie Ulfilas Miiller Bremer betont: ,Die
richtige Auswahl der Bauchemie, der
Verlegetechnik und der Parkettauswahl
erfordert ein hohes MaB an Erfahrung.
Wir kénnen auf Erfahrung aus mehr als
zwanzig Jahren zuriickgreifen.”

Bei der Beratung eines langlebigen
héduslichen Investitionsgutes seien ins-
besondere Parkettkunden darauf ange-
wiesen, sowohl bei der Untergrundvor-
bereitung, der Parkettauswahl als auch
bei der Oberflachenbehandlung und
Pflege gut und umfangreich beraten zu

werden, ist sich Miiller Bremer sicher. Mit der
Aufnahme neuer Marken wie Jaso, Stockl,
Trumpf und OPW sowie Leisten Wag-ner
erganzt Miiller-Bremer sein Sortiment um Par-
kettholz und Leisten und bietet somit als Kom-
plettanbieter fiir Markenprodukte rund ums
Parkett alles aus einer Hand. Um die-
sen neuen Service den Kunden ndher zu brin-
gen und die neuen Partner vorzustellen, lud
der GroBhandler zum Parkettshowtag. Vorge-
stellt wurden insbesondere neue Trends und
Entwicklungen. Praxisvorfiihrungen von bei-
spielsweise Pallmann, Fachvortrige zur Unter-
bodenvorbereitung von Wolff und Uzin sowie
zu Parkett und Holzbdden von Jaso wie Stockl
standen auf dem Programm. ReD



